
行业转型    抱团发展



中华电气网创始人

董事长王纪年

全国劳动模范

五一劳动奖章

国家级突出贡献专家

全国杰出专业技术人才奖等20多个荣誉称号

享受国务院、政府特殊津贴专家、研究员

曾任第九、十、十一届全国人大代表、中共十四大党代表

践行互联网与实体经济的创新融合，为客户创造价值，帮企业降低成本，让更多电气企业用户享受到互联网科技带来的新

动能、培育出全新的企业增长点，促进我国电气产业全面的数字化转型，并朝着全球高端价值链迈进。

“把握机遇、迎接挑战、做好服务、助力电气行业稳健发展”

从业中国电气行业51年，资深企业家，持续创新创业者

平台创始人



核心团队

中华电气网CEO

陈卓

16年互联网电子商务工作经验

自2003年跟随“中国电子商务之父”王峻涛从事电子商务工作。

2005年打造了我国第一个可以通过短信电子购物券形式进行消

费和购物的电子商务平台“E动商网”。

2009年至2010年带领D1优尚网获得第六届电子商务文化节

“2010年电子商务百强”称号，并与淘宝、拍拍、当当、亚马

逊等知名网站同获“综合类B2C十强”称号。

2010年至2012年就职于海航集团，打造了线上线下一体的全新

购物模式“空中商城”。

2012年至2013年加盟中信集团，同年发行第一张集积分、储蓄

功能为一体的借记卡。



核心团队

运营团队

  供应链
金融团队

技术团队

团队成员由电子商务、电气行业资深从业人士组成，平均从业年龄
7年以上

由供应链金融专家，专业风控人员组成，均有银行或金融机构工作
背景

由从业十年以上IT精英组成



技术开发难  利润做不高

价格透明度不高，老板不易把控

平台启动初衷

项目指定性高，采购品类多，询价难

订单不稳定  生产不均衡

交货期短，采购周期长，

建立库存占用资金

电工电气

产业链痛点

电工行业厂家可抵押资产少，融资难



平台启动背景

互联网+工业4.0

政策驱动 使命使然

中国万亿规模
2018年，我国电工行业主营业务收入为6.6万亿。全行业需求元器件超过2.6万亿。

工业4.0概念与B2B产业互联网协同发展，B2B迎来新的服务概念，也为产业互联

网新一轮的发展指明了方向

《2018政府工作报告》《工业电子商务发展三年行动计划》要建成一批资源富

集、功能多元、服务精细的工业电子商务平台



累计18年商业运作经验；贸易订单年度峰值9亿元，注册会员18万个；

洪泰资本鼎力注资

平台使命

采用全新的第三代电商平台模式，全面植入电工行业智慧供应链理念；

响应国家产业互联网号召，行业推动 使命使然，河南省电工行业协会支持

成立电工产品大数据中心，引入供应链科技金融，服务中国亿家电工企业

目的：降本增效 、 抱团发展  、增值增信 、产业赋能 、行业联动 、生态融合



不做单个企业能做的业务、只做单个企业无法做到的事情

不做改善性工作、只做颠覆性事情

不做恶性价格竞争的工具、只做市场公平合理的集采平台

不做落后生产力的保护伞、只做行业质量提升的驱动器

不做单个企业的代言人、只做行业协调发展的服务站

搭建创新平台  探索电工行业发展新领域

平台愿景



平台商业模式

数字化智能手机APP一扫即上传；实现快速下单，查询价格；推送最有价值的市场、价格、高效信息；

人工智能

大数据分析

供应链金融

智慧工厂

大集采

电工产业路由器
智能云服务



平台服务对象



平台的价值

全流程采购订单管理

增

智能化采购提高效率

畅

无缝衔接采购信息

透

实时了解订单交易进度

降

降低采购成本及交货延期风险



每个采购订单成本节约

上班时间：8小时*5天
每个采购订单成本节约

上班时间：12小时*5天

使用前

1100单/年

订单处理能力

使用后

1730单/年

采购工时成本节约

使用前

100元/单

采购管理成本

使用后

56元/单

44元/单

平台助力降本增效

使用前

1800单/年

订单处理能力

使用后

3230单/年

采购工时成本节约

使用前

168元/单

采购管理成本

使用后

90元/单

78元/单



平台对采购商的价值

采购成本下降

为管理决策提供数据支撑，

采购信息化、数据化管理，

更清晰，更利成本控制

信息化成本下降

行业专业SaaS、低成本，高匹配

管理成本下降

项目/采购状态实时追踪

一览表管理，成本更低

流程优化

行业领先管理理念贯穿期中

业务及管理流程更优化

人工成本下降

订单等信息化管理

工作效率及协同性提高

人本成本下降

新业务机会提升

专业智慧电工供应链管理系统

增加更多业务机会



平台对采购人员价值

效率更高

减少重复工作

提高工作效率

聚焦更重要事情

更好控制风险

降低漏单率

实时高效掌握订单进度

订单延期风险大幅下降

提高人员绩效

提高采购团队士气

工作质量更高，业绩更好

更好控制成本

提供更多数据支持

减少隐性成本攀升

成果展示更便捷

工作汇报更方便

更多升职加薪机会



平台对供应商的价值

收入增加

在线/注册/手机多途径随时报价

工作效率提升，订单机会更多

生产管理提升

提高生产管理水平

降低生产成本

品牌推广增强

借助平台更多展示机会

获取更多潜在客户

客户关系更稳定

管理优化，业绩提升

客户关系稳定性提高



平台大集采



云仓、云物流
TMS/WMS仓储物流 24小时全程GPS监控

BOM管家
智能一键BOM采购系统

专利转让
全国技术转移在线一对一服务

平台业务版块

电气超市
专业选型  一键智能询价

供应链金融
提供一站式融资服务

智慧工厂
引领创新变革  开启智造时代



上游品牌供应商资源
采购商

BOM一键询价，快速报价

平台汇聚了众多的电气行业上游品牌供应商资源和产品信息，盘厂通过BOM系统，可实现一键询价，快速报

价，采购询价过程简约快捷，直接对接上游供应商，减少企业采购的中间成本，通过智能BOM系统真正实现让企业

降本增效。

平台BOM管家

高效询盘报价基于数据的供应商管理



中小企业融资困难

融资渠道单一
大部分依赖于银行贷款融资

银行门槛高
抵押、担保、信誉等要求高

授信额度小，期限短

资金短缺
存货、应收账款占资大，资金周转率低

扩大再生产，企业转型升级急需更多资金

平台供应链金融

融资成本高
利率高，用资费用高、手续繁琐，筹资费用高



联合金融机构共同研发信用通（无抵押无担保）、保理通（应收账款融资）等一系列金融产品，为合

适的企业匹配合适的资方，实现平台金融资源对接的价值。

易
全线上操作

从申请融资、款项到帐、还款，

提供一站式服务

省
节省成本

费率低，节省融资成本，

年化利率8.69%起

快
快速放款

放款速度快

最快当天即可到账

安
数据安全

平台开发的专业数据安全系统

为您的数据保驾护航。

平台供应链金融

供应链金融融资解决方案



平台供应链金融

金融与产业深度结合，盘活企

业资产，将企业应收账款转化为

融资工具，提供稳定资金来源

改善融资环境，降低融资成本

解决中小企业因缺乏信任背书融资难、融资贵问题。

与银行系统对接实现账户及资金管理，

确保资金封闭运行，方便实时对账平台价值



新一代云端智能应用系统，助力企业快速成长及数字化转型。通过互联网技术

将生产、供应链、现场服务及客户等内部环境进行连接，为企业带来全业务流程

的数字化转型升级，突破成长瓶颈，快速实现数字化转型，打造标准化、自动

化、一体化的 “中国智造”。

引领创新变革    开启智造时代

平台智慧工厂



平台拥有PC端、APP、微信端三个操作版本，不论你在世界何地，只需要您登陆自己的账号，采购信息，订

单状态、物流信息、合同信息、发票信息等业务信息、24小时任您随时掌控。

Pc端 APP 微信端

24h智能化移动办公

全流程数字化、智能化、数据化的采购订单管理



平台智慧物流

通过对订单、运单、承运人、计划、财务等物流环节的智能管理，提

高物流效率，降低费用系统；利用LBS功能快速智能定位随时查看货物状

态，专车24小时提供服务，全程GPS监控车辆

通过入库业务、出库业务、仓库调拨、库存调等功能，对批次管理、

库存盘点、质检管理、虚仓管理等功能综合运用进行智能管理

TMS智能物流监控

WMS智能仓储系统



收获期2023-2024

并入阿里工业云体系、
主板上市

成熟期2021-2023
公司业务发展趋于成熟，
成为行业中的No.1

发展期2020-2021
扩大业务量，并寻找新的
突破点和创新机会，力争
成为行业内的领头羊

初创期2019-2020

项目上线，建立初步可
行的商业模式并运转

平台五年规划



运营及财务指标预测

项目                      年份 2019年 2020年 2021年 2023年 2024年

集采成套厂数量 200个 500 个 2000个 6000个 20000个

代理资质数量 40家 100家 200家 400家 1200家

注册用户数量 18万 20万 50万 200万 1000万

员工人数 100人 500人 1000人 3000人 5000人

贸易额 10亿元 50亿元 200亿元 600亿元 2600亿元



平台合作伙伴

中国电器行业协会、河南省电工行业协会、河南省企业家联盟、中德联盟等行业资源

森源集团、平高集团、许继集团、许昌智能、航天金穗等三百万工业用户资源

洪泰资本、中原证卷、建设银行、农商行等达成合作



合作共赢


